
 
 

 

 

 

事例で学ぶ!  

海外進出のためのマーケティング講座【製造業編】 

静岡県とジェトロ静岡・ジェトロ浜松では、海外での事業展開でお悩みの方やこれから海外に挑

戦されたい方などを対象に、受講者同士のグループ演習を取り入れ、海外でのビジネスの成功につ

ながる手法を学ぶ基礎的な講座を開催します。 

海外進出を成功させるためには、進出国での新規取引先の開拓や販路の開拓が欠かせません。今

回の講座では、その成功のヒントを探ります。是非、ご参加ください。 

 
    静岡県、ジェトロ静岡・ジェトロ浜松     B-nest 静岡市産学交流センター 
 
主催 共催

   平成 27 年 11 月 20 日（金）10：00～17：00（9：45 受付開始）     日時 

     ※昼食休憩 1 時間を挟みます（昼食手配は各自） 

  B-nest 静岡市産学交流センター 6 階 ﾌﾟﾚｾﾞﾝﾃｰｼｮﾝﾙｰﾑ     場所 

(静岡市葵区御幸町 3 番地の 21 ペガサート内) http://www.b-nest.jp/default.html 

                                                 

※講座内容は多少変更する場合がございます。予めご了承ください 内容(プログラム) 

 

時 間 内 容 時 間 内 容 

受付 9：45 12：30 休憩・昼食 

13：30 講義「ﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ戦略」 

～ 

15：00 

ﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ戦略を立てるためのマーケティン

グ手段を紹介します(STP/4P) 

講義「ﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞの基本等」 

10：00 

～ 

ﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ活動の全体像を解説し、 

戦略立案のための第一歩として会社

を取り巻くビジネス環境の分析手法

とその考え方を紹介します。 

15：00 グループ演習(ケーススタディ)  
11：45 

～ ※事例を使ってﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ戦略を考えてみま

しょう。 16：３0 

11：45 

～ 

グループ演習(ケーススタディ) 16：３0 

～ 

個人演習 

※事例を使って環境分析(SWOT 分

析)をやってみましょう。 

※習得した知識・アイデアの自社での活用

方法を検討してみましょう。 12：30 17：00 

 

田中 義徳氏（株式会社フォースウェイブ・コンサルティング 代表取締役社長） 講師 

 

    ・製造業で海外進出している又は海外進出を検討している中小企業の経営者等 対象 

・ 海外事業の実務担当者 ・海外進出に向けてマーケティグの基礎知識を体系的に学びた

い方 など 

 

    20 名程度（先着順、1 社 1 名様まで）      無料   定員 参加費 

 

     

 

http://www.b-nest.jp/default.html


     申込書に必要事項を記入のうえ、静岡県企業立地推進課産業国際班まで FAX 又は E申込方法 

メールにてお申込み下さい。静岡県ホームページからも申込みできます。  

     【FAX】054-221-3216 【Eメール】 ksuishin@pref.shizuoka.lg.jp 

【県 HP】http://www.pref.shizuoka.jp/sangyou/sa-530/sannkoku/index.html 

(又は「静岡県 海外展開支援」で検索ください) 

 

11 月１６日（月） 申込締切日 

 

  問合せ先 

◆静岡県企業立地推進課（担当：古山） 

TEL：054-221-2217 / FAX：054-221-3216 / E-mail：ksuishin@pref.shizuoka.lg.jp 

◆ジェトロ静岡（担当：平本） 

TEL：054-352-8643 / FAX：054-352-2798 / E-mail：SIZ＠jetro.go.jp 

 

 

 

 

 

 

 

  

 
 
 
 
FAX 送信先 ：054-221-3216 静岡県企業立地推進課 あて 

「海外進出のためのマーケティング講座」受講申込書       年  月  日 

貴 社 名  部署名  

企業形態 ⼤企業 中⼩企業 その他 不明 

輸出・海外投資 
経験の有無 

輸出経験あり（国・地域             ）           なし  

投資経験あり（国・地域             ）  

参加者名  役 職  

所在地 〒 
 

TEL：             FAX: 
連絡先 

E-mail: 

  ※ご記入いただい情報は適切に管理し、主催機関にて本講座の運営・取り纏めのために適正に管理運用させていただきます。 

講師からのメッセージ ﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞの最終目的は、“売れ 講師略歴 米外資系製薬会社において製薬事

続ける仕組み”を作り上げることです。海外で事業を

成功させるためには海外現地でのﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ、つまり

“現地で売れ続ける仕組み“を考える必要がありま

す。本セミナーでは、海外進出に成功している日本企

業のｹｰｽｽﾀﾃﾞｨ等を通じて、海外進出におけるﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ

の考え方を習得して頂きます。皆様の海外進出を成功

に導くヒントを是非お持ち帰りください。 

業のアジア展開に従事。現在は、日系企業の海

外事業展開支援サービスを提供する株式会社ﾌ

ｫｰｽｳｪｲﾌﾞ・ｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞにおいて、海外事業展開

のﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ戦略立案や事業計画策定及びその

導入ﾌﾟﾛｼﾞｪｸﾄ支援に従事。MBA（経営学修士）、

USCPA（米国公認会計士）。企業内研修など実

績多数。 http://www.fw-c.com/ 

主催 静岡県、ジェトロ静岡・ジェトロ浜松 共催 B-nest 静岡市産学交流センター 


